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业务回顾 战略规划 集团亮点
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2018
T I A N  L U N  

G A S

1 用气户数快速上升

销气业务增长迅速

事业版图快速扩张

销气业务价差稳定
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累计工商业用户开口气量

户 万方/日

2017年 2018年 同比\变动

新增户数（户） 208,872 621,730 198%

城市居民用户 206,237 235,911 14%

工商业用户 2,635 3,228 23%

乡镇煤改气用户 - 382,591 -

累计用户数量（户） 1,636,226 2,354,203 44%
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累计工商业用户数量
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万立方米 2017年度 2018年度 同比\变动

城市燃气

居民用户 18,053 25,675 42%

工商业用户 31,853 40,722 28%

交通用户 15,117 14,123 -7%

长输管道
工业批发 24,721 24,788 0%

城燃批发 16,616 18,197 10%

气源贸易 - 5,731 -

合计 106,359 129,236 22%
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平均价差（元人民币/立方米） 2017年度 2018年度

居民用户 0.44 0.43

工商业用户 0.66 0.67

车用（含批发） 0.36 0.46

城燃销气综合价差（不含税） 0.55 0.56

2018年，本集团销气价差仍保持相对的稳定。居民销气价每方气价差略降0.01元主要

由于部分城市燃气18年冬季购销气顺价上有一定时间滞后。目前所有城燃项目顺价已

全部完成。
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省份 城燃项目数

甘肃 2

陕西 4

云南 6

山东 4

四川 2

河北 1

河南 20

广东 6

广西 2

吉林 10

福建 1

湖南 2

加气站 51座

LNG工厂项目 2个

长输管线 6条（其中2条在建中）

新增项目 3个（区域人口约200万）

城市燃气项目总数：60个

吉林

山东

广西

河南

甘肃

重庆
湖北

河北

湖南

云南

黑龙江

内蒙古

辽宁

宁夏

陕西

贵州

四川

江西

福建

广东

江苏
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2018
T I A N  L U N  

G A S

1 业绩大幅增长

强劲盈利能力

资产结构稳定

2

3

4 费用管控有效



截止12月31日 2017年度 2018年度 同比\变动

千人民币 千人民币

营业收入 3,109,014 5,113,254 64%

毛利 767,944 1,428,216 86%

EBITDA 816,160 1,388,933 70%

税前利润 575,839 864,804 50%

本期利润 429,157 600,360 40%

核心利润* 380,251 729,890 92%

营业额及利润

02

注：扣除汇兑损失影响后的经调整本期利润。
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2017年 2018年 同比\变动

营业收入（千元） 3,109,014 5,113,254 64%

• 销气收入 2,428,109 3,227,688 33%

• 接驳收入 619,931 1,748,407 182%

• 其他收入 60,973 137,159 125%

毛利润（千元） 767,944 1,428,216 86%

毛利率 25% 28% +3PPT

核心利润*（千元） 380,251 729,890 92%

核心利润率 12% 14% +2PPT

净利润（千元） 429,157 600,360 40%

ROE 15% 18% +3PPT

ROA 5% 5% +0PPT

派息 10.18仙 15.36仙 51%
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注：扣除汇兑损失影响后的经调整本期利润。



截止12月31日 2017年度 2018年度

百万人民币 百万人民币

总资产 8,472 11,434

总权益 3,118 3,544

总负债 5,354 7,890

资产负债率 63% 69%

账面现金及现金等价物 678 1,076

贷款总额 3,867 5,418

·境内贷款 1,811 2,681

占比 47% 49%

·境外贷款 2,056 2,737

占比 53% 51%
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资产结构
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2018年本集团在总费用同比增长32%的情况下（包含利息费用、分销费用
和行政费用）获得营业收入同比增长64%和核心利润同比增长92%的佳绩。



2018
T I A N  L U N  

G A S

1 扩大终端市场份额

提高气源保障能力

提升综合盈利能力

持续推进项目并购
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携手政府投资平台，引导政府类补贴与政
策性融资进入市场

突破传统安装费模式，通过政府补贴和资
产经营获得长期回报

规模化安装，确保较高的安装率和回款率，
有效控制成本率
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2018年集团超额完成河南乡镇煤改气30万户的目标，共计开工近40万户
其中已完工约32万户。2019年本集团有信心完成60万户的完工目标。
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河南乡镇
煤改气
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迅速提升

用户数量

经营管理

协同效应

显著扩大

经营区域

乡镇
煤改气
项目

2018年集团在河南省

各个乡镇共开发58万

户，开工近40万户，

完工约32万户。
携手中原豫资，获得政

府支持和资源协同，加

快河南全省全域的乡镇

“煤改气”工程。

本集团创立于河南，具有县

城及乡镇燃气项目的丰富经

验，省域内气源资源丰富，

与河南乡镇煤改气形成协同

效应。



2018年本集团已与国内外多个

上游龙头企业签署合作协议以保

证气源稳定和购气成本。

2019年本集团在河南有两条管线

将会完工，并有望于当年通气。

2018年公司开展了境内LNG贸

易业务，2019年境外LNG进口

业务亦将有望实现。
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中游管线建设 LNG贸易多元化 广泛展开上游合作
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继续选择性并购策略 集团融资能力增强

1.极具潜力的省会城

市周边项目。

2.重点省份重点区域

的项目。

3.气源丰富供气压力

小的燃气项目。

1.融资成本逐年下降，

融资条件愈加放宽。

2.金融手段创新，融

资渠道多元化。

2019年加大并购支出

1.2018年本集团用于

并购的资本支出为4.23

亿元人民币。

2.2019年本集团计划

用于项目并购的支出将

不低于7亿元人民币。
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天伦燃气快速扩大市场份额

·乡镇煤改气

·城市燃气并购

·工商业煤改气

1 3

4
提高气源保障降低购气成本

·中游管线建设

·LNG贸易多元化

·广泛展开上游合作

2

利用融资优势并购优质项目

·融资能力增强

·融资渠道多元化

·加大优质项目并购

1

挖掘客户价值深耕增值服务

·增值服务空间巨大

·客户价值深度挖掘



2018
T I A N  L U N  

G A S

1 天伦燃气进入高速发展期

资本市场之表现日趋活跃

派息提高与股东分享成长
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高速发展期
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单位：户
单位：千人民币
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恒生指数公司将本集
团纳入港股通名单。

摩根士丹利将本集团纳
入MSCI中国小型股指数。

20192018

IFC成功入股天伦燃气

2015

香港联交所主板正
式上市

单位：万港元



2018年，集团每股盈利0.58元人民币，同比增长40.8%。

04

22

2018年，集团每股派息15.36港仙，同比增长50.9%。



本文件所载信息和意见不是旨在供全面研究、

或提供财务或法律意见用途，本公司对其准确

性及完整性不作任何保证。本文件所载的资料

仅为提供参考之用，它们不能成为或被视为出

售或购买或认购证券或其他金融票据的邀请。

本文件所载的信息、意见只是反映本公司在本

文件所载日期的判断，可随时更改，毋须提前

通知。本公司不对使用本文件的资料、意见而

引致的损失负任何责任。收件人不应单纯依靠

本文件而取代个人的独立判断。

免责及前瞻声明

本文件所载之信息和意见包含了机密性数据。阁下

只可以对该等数据作个人参考用途，也可以复制数

据副本作个人用途。除此之外，本文件不可被复制

，亦不能发送或传送予任何其他人士或以任何方式

被纳入其他文件或数据之中。因此，阁下同意对本

文件妥善保存，以防止数据外泄。

本文件及相应的讨论可能包含涉及风险和不确定因

素的前瞻性说明。这些说明的表述通常会使用前瞻

性的字眼，例如相信、期望、预期、预计、计划、

预测、目标、可能、将会，或者某些行动可能或预

期会在将来产生结果等等。阁下不应过份倚赖此等

仅适用于本报告发表日的前瞻性说明。这些前瞻性

的说明基于来自本公司以及其他我们相信可靠的来

源的资料。
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